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Wirtschafts- und Handelsabteilung

POURCHET FRANCE

POURCHET FRANCE Tel: +33(0) 1427888 15

Fax: +33 (0) 14278 88 16
33 RUE CHAPON E-Mail : info@pourchet-paris.com
75003 PARIS Website: www.pourchet-paris.com
Frankreich
Unternehmenskennzahlen: Anzahl der Mitarbeiter : 250

Umsatz 2006: 3,5 Mill. €

Umsatz Export 2006: 350.000 €

KONTAKT

Teilnehmer in Diisseldorf am 7. November NAME : BENAKMOUM (VERANTWORTLICHER
2007: MARKETING)

Tel: +33 (0) 142 72 50 48
+33 (0)6 73 21 62 64
E-Mail : malik.benakmoum@pourchet-paris.com

PRODUKTINFORMATIONEN

Produktrange:
POURCHET bietet Lederwaren fir Damen und Herren im hochwertigen Segment.

Produktangebot :
- Damen : 3 Taschenkollektionen (Rive Gauche, Sport und Classique), Accessoires und Girtel
- Herren : Aktentaschen, Accessoires und Giirtel
- Reisegepack

Besonderheiten der Produkte:
- Ausgesuchtes Leder aus Italien
- Verarbeitung von hochwertigem Rindsleder und Kalbsleder fur die Accessoires
- Materialien der Sommerkollektion 2008: Lack, Jeans und Leinen (mit Lederbesatz)
- Hochwertige Fertigung
- Taschenkollektionen mit Funktionalitat : unterschiedliche Facher und zahlreiche Taschen etc.
- Modelle in unterschiedlichen Gréfen, mit einer zusatzlichen Trageschlaufe etc.

Designer/ Createur:

Im Pariser Designbtiro arbeiten 3 Designer, die ununterbrochen auf der Suche nach neuen Trends fiir
Materialien, GroBen und Farben sind. Hierflr sind sie regelmapig in den wichtigsten Modemetropolen
unterwegs. lhre Aufgabe ist es, die Tradition des Hauses zu wahren und den Kollektionen natirliche
Eleganz, Design, Glamour und Moderne zu geben.

Kontakt : Frau Lucile Costey : +33 (0) 1 4278 88 15

Bemerkungen:
1903 wurde das franzosische Unternehmen POURCHET gegrindet und hat sich auf Lederwaren im

Premiumsegment spezialisiert. Ziel des Unternehmens ist es, den Kunden einen hohen
Qualitatsstandard fir einen bezahlbaren Preis zu liefern (Durchschnittspreis fur eine Ledertasche:
190 €).

Das Bestreben konzentriert sich auf das Design, die Produktentwicklung und die Kommunikation.
Die weibliche Zielgruppe sind erfolgreiche und moderne Damen im Alter zwischen 35 und 50 Jahren.

EXPORT UND VERTRIEB

Exportlander:
Hauptsachlich wird in folgende Lander exportiert: Belgien, Schweiz und Spanien.

Zudem nach ltalien, Osterreich, Griechenland, Norwegen, Tiirkei, USA und Sidamerika. In
Deutschland gibt es bisher einen Verkaufspunkt.

Vertrieb in Frankreich und im Ausland:

Die Produkte werden in Lederwarengeschaften, Schuhgeschaften und Kaufhdusern verkauft. In
Deutschland mochte POURCHET seine Produkte in Kaufhausern verkaufen (Galerie Lafayette Berlin,
Kadewe...).
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